MERCATO

FACCIAMO DELLA VENDITA
UN EVENTO

Potrebbe essere questo lo slogan migliore con il quale presentare
il Gruppo Ascoli, che da tre generazioni mette al servizio dei punti
vendita dei piu diversi settori la propria professionalita, creativita
e competenza per creare eventi-vendita ad hoc

a storia del Gruppo Ascoli si
snoda attraverso &0 anni di
sperienza @ competenza, a
stretto contatto con le mutevoli ri-
chieste del mercato e con le spe-
cifiche esigenze del cliente. |l pio-
niere di questa attivitd che adesso
si presenta come leader nel settore
delle liquidazioni e delle vendite fu
Elic Ascoli, che nel 1947 organizzo la
prima di una lunga e soddisfacen-
te serie di svendite. || mondo del
commercio era regolato da logiche
improntate al rapporto diretto e
alla fiducia: fu su queste leve che si
costrui il successo iniziale del Grup-
po Ascoli e tuttora questi valon ne
crientano l'azione,
Carisma, passione ed empatia rima-
sero la base del lavaro anche quan-
do la guida del Gruppo passd alla
seconda generazione. Alessandro
Ascoli lavord anche su altre varia-
bili, guelle legate maggicrmente
all'organizzazione del lavoro, che
divenne altamente professionale e
sistematico. Grazie a questo investi-
mento in gualitd ed ottimizzazione
delle varie fasi dell'organizzazione
delle svendite, fu possibile incre-
mentare il giro d'affari ed arriva-
re a coinvolgere realta via via pid
grandi ed importanti, appartenenti
a differenti settori merceologici.
Lattenzione alla costante evoluzio-
ne delle dinamiche del commercio
al dettaglio e allingrosso, ha fatto
si che il Gruppo Ascoli diventasse
anno dopo anno una struttura fles-

sibile ed immediatamente in grado
di capire le esigenze del cliente che
di volta in volta richiedeva un soste-
gno. Cucire un vestito ad hoc, realiz-
zare cice un evento vero e proprio e
non una semplice svendita tenendo
conto del target di riferimento, della
zona geagrafica, delle esigenze per
quali si decide di organizzare una
grande vendita: questa & la mission
del Gruppo Ascali.

Ma per chi & presente in primo pia-
no tutti i giorni sul mercato, per chi
& a stretto contatto con le realta ter-
ritoriali di varie zone d'ltalia, per chi
conosce le differenze e i punti eritici
dei differenti settori merceclogici,

le sfide sono continue e all'ordine
del giorna. Muovi fenomeni costan-
temente cambianc gli equilibri in
campo: dall'e-commerce, alle aste
on line, ai negozi virtuali o a tempo.
Le regole cambianc e non sclo dal
punto di vista della concorrenza ma
anche a livello legislativo, con nor-
me che si susseguono e che non
sempre sono all’attenzione del com-
merciante.

Ecco perché il Gruppo Ascoli si pre-
senta come il partner giusto per
tutte le attivitd commerciali a pre-
scindere dal settore in cui si opera
e dalle dimensioni; dalla grande
catena, al negozio al dettaglio, alla
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boutique di moda, Tutti sono uniti
da un minimo comune denominato
re nal momento in cui decidona di
arganizzare una svendita: hanno bi-
sogno di avere un partner professio-
nale che sappia guidarli in un maon-
do che @ molto pid complicato di
quanta non sembri. Affidarsi a chi si
improvvisa esperto di vendite, sen-
za avere perd alle spalle la storia e la
professionalita necessarie, significa
vanificare il proprio investimento: ci
sono logiche ben precise da segui-
re, a partire dal modo di organizzare
la campagna pubblicitaria, | media
da scegliere, la comunicazione che
si intende wveicolare, passando per
la prezzatura dei prodotti, che deve
sottostare a determinate regole che

soltanto i tecnici effettivamente pa-
droneggiano, per arrivare all’allesti-
mento del punto vendita e alla ge-
sticne della clientela.

Il Gruppo Ascoli prende per mano il
cliente, puntando su una collabora-
zione trasparente ¢ totale, ascoltan-
do le esigenze esposte, cercando
di capire le motivazioni che hanno
portato alla vendita e costruendo
un progetto che abbia come unico
fine il raggiungimenta dell'obiettive
finale. Il lavere compiuto dai profes-
sionisti di guesta bella realtd & un
sodalizio di esperienza ed innova-
zione che trova nelle figura del gio-
vane Fabrizio Ascoli il proprio punto

di riferimento.

Proporsi come leader nel settore
significa infatti avere il coraggio di
proporre gqualcosa di diverso, qual
cosa di pil di quanto non fanno i
propri competitors. Proprio su spin-
ta di Fabrizio Ascoli, il Gruppo pun-
ta ora moltissimo anche sulla forni-
tura di servizi di marketing integrato
che toccano la pianificazione e |a
realizzazione tecnica di tutto cié che
riguarda la comunicazione azien-
dale. La poliedrica ed approfondi-
ta esperienza, che in tulli i settori
merceclogici e su tutto il territorio
nazionale vanta il Gruppo Ascoli, &
una base solidissima su cui costruire

I'innovazione e il futuro. E soprattut-
to @ la chiave attraverso la quale si
arriva alla totale soddisfazione delle
esigenze della clientela. Lattenzio
ne all'innovazione e la volonta di
fornire servizi sempre piu integrati
e ulili ai propri clienti @ testimaniata
anche da una nuova area interna al
sito internet del Gruppo: il bleg. Al
suo interna @ possibile conoscere le
Case History pubblicate ma anche
informarsi sulle novita normative ed
organizzative.

Essere un partner a tutto tondo, ca-
pace di seguire step by stepla svan-
dita o liguidazione voluta dal cliente
& la forza del Gruppo Ascoli, cid che
gli permette di essere leader del
settore, da tre generazioni. m
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