
Il “negozio a tempo” sbarca in Friuli
Apertura prevista per il prossimo 29 gennaio nei locali dell’ex EmmeZeta di Pordenone

Sono oltre 5.000 i metri quadrati 
che saranno allestiti, dal 29 gen-
naio 2011, a Pordenone negli spazi 
dell’ex EmmeZeta in via Segaluzza 
32, tra viale Treviso e via Nuova di 
Corva. Sbarca anche in Friuli Ve-
nezia Giulia la nuova filosofia del 
mercato che per vincere la crisi in-
venta un nuovo modo di fare com-
mercio. Sono i temporary shop, 
ovvero prodotti specifici per tempi 
limitati; nati in Gran Bretagna, si 
sono poi diffusi negli Stati Uniti ed 
ora sono sbarcati in Italia.  
A curarne la realizzazione il Grup-
po Ascoli, forte organizzazione 
marchigiana che vanta oltre 60 
anni di esperienza nel campo del-
le vendite, a garanzia della serietà 
del progetto. 
Sarà l’abbigliamento (uomo, don-
na e bambino) a recitare un ruolo 
di primo piano, ma forte assorti-
mento anche di biancheria, oggetti 
per la casa e tantissimi tessuti. Il 
temporary shop sarà aperto con 
orario no-stop dalle 9.00 alle 19.30, 
tutti i giorni sabato e domenica 
compresi. 
Rispetto ai più noti outlet, i tempo-
rary shop hanno degli sconti reali 
che si aggirano intorno al 50 – 70% 
ed hanno un nuovo vantaggio: le 

collezioni di abbigliamento non 
sono vecchie o di seconda mano 
ma sono quelle attuali. Qui trove-
rete gli stessi abiti di una boutique 
solo che sono in misura minore e 
possono finire nel giro di un giorno 
o di una settimana. Altra caratteri-
stica da sottolineare è l’inserimen-
to, quasi settimanale, di nuovi arti-
coli che garantisce così continuità 
e diversificazione dell’offerta. 

I diritti del cliente sulla merce ac-
quistata, sono gli stessi dei normali 
negozi, in termini di garanzie, si-
curezza, durata e qualità del pro-
dotto. Qualità e convenienza sono 
quindi gli elementi del successo:  
temporary shop, un’occasione da 
non perdere!

Appuntamento quindi per il 29 gen-
naio 2011. 

Il Gruppo Ascoli vanta 
oltre 60 anni di esperien-
za nel settore delle liqui-
dazioni e delle vendite 
promozionali. Un percor-
so iniziato da Elio Ascoli, 
notissimo commerciante 
di Ancona, che nel 1947 
realizzò la prima svendi-
ta nella storia della sua 
città natale. Fu un tale 
successo che poi il setto-
re dell’organizzazione di 
svendite e liquidazioni di-
venne l’attività principa-
le del figlio Alessandro, 
il quale ha ereditato dal 
padre la serietà e la vena 
commerciale. Stessa cosa 
si può dire per Fabrizio, 
figlio di Alessandro, che, 
sulla scia del padre e del 
nonno, sta contribuendo 
alla ulteriore crescita di 
questa realtà aziendale 
diventata ormai leader 
nel settore delle liquida-
zioni, soprattutto grazie 
alla rinomata serietà con 
cui opera. Aver lavora-
to praticamente per ogni 
settore merceologico, su 
tutto il territorio nazionale 
e anche all’estero, ha per-
messo al Gruppo Ascoli di 
maturare una conoscenza 
ineguagliabile del settore 
e degli operatori. 
Conoscenza che ha per-
messo di affrontare l’ori-
ginale sfida dell’apertu-
ra dei Temporary Shop 
made in Gruppo Ascoli, 
dapprima nelle Marche 
ed ora anche in Friuli.

La storia
di un Gruppo
di successo

L’apertura del temporary 
shop a Pordenone, a cura del 
Gruppo Ascoli, punta a ri-
proporre il grande successo 
dell’analoga iniziativa allesti-
ta a fine 2010 nei capannoni 
dell’ex EmmeZeta di Came-
rano nelle Marche. 

Da segnalare che dopo 
l’evento del temporary shop, 
gli storici locali di via Sega-
luzza a Pordenone saranno 
soggetti ad un ampio lavoro 
di ristrutturazione che porte-
rà alla nascita di un nuovo 
polo commerciale.

Il successo dell’esperienza marchigiana
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